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Editorial

anche Menschen sind
scheinbar einfach nicht
dafiir gemacht, ange-
stellt zu sein. Sie spru-
deln geradezu tiber vor
Geschiftsideen, lassen sich davon begei-
stern und setzten alle Hebel in Bewegung,
um ihr Business zu verwirklichen. Auch
wenn das heifit, das Risiko einzugehen,
auf die Nase zu fallen. Dabei ist das Hin-
fallen nicht wichtig, sondern nur, ob man
wieder aufsteht. Diese Sicht ist im deutsch-
sprachigen Raum noch eher verpont. Ein
Manager hat keine Fehler zu machen,
sonst wird er schnell seinen Posten los.

Entsprechend vorsichtig, teils sogar brem-
send wird gewirtschaftet und agiert. Ganz
anders in den USA. Dort gilt eher, dass je-
mand, der noch keine Fehler gemacht und
sie wieder ausgewetzt hat, wohl auch nicht
durch die notige Lebensschule gegangen
ist, um mit einem anderen Unternehmen
wirklich erfolgreich sein zu konnen. Und
viele Beispiele aus dem internationalen
Business geben dieser Sicht recht.

Einer, der es ofter angepackt hat, damit
hingefallen und wieder aufgestanden ist
als die meisten, ist Grigori Kalinski. Sei-
ne Hartnickigkeit und sein Geschifts-

sinn haben ihn letztendlich in ein hochst
spannendes Wirkungsfeld gefiihrt: Die
Veréftentlichung von e-Books auf Amazon
Kindle. Wie so oft bei den wirklich guten
Geschiften liegt auch hier das Geniale in
der Einfachheit des Konzepts. Einfach
zu erkldren, einfach anzufangen, einfach
durchzufiihren, Geld verdient, basta.
Deshalb freut es uns besonders, dass wir
ihn fiir unser Erfolg Magazin Dossier ge-
winnen konnten.

Viel Vergniigen beim Lesen,
Thr Julien Backhaus
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Interview

Grigori Kalinski ist
Unternehmer aus
Leidenschaft. Was
treibt en Amazon
Kindle Coach an,
und macht ihn so
erfolgreich?

ie sind Sie dahin ge-

kommen, wo Sie heu-

te stehen?

Bei den vielen Bu-

siness Modellen, die
ich in meinem Leben ausprobiert habe,
war es nur eine Frage der Zeit, bis irgend-
eines davon richtig durchstarten wiirde.
Schonvon klein an trage ich das unterneh-
merische Gen in mir. Seit der Schulzeit
hat mich eigentlich nur eine Sache inte-
ressiert: Business! Ob mit Karten, selbst-
gemachten Zeichnungen, oder auf Pau-
senhof-Flohmarkten, ich war immer auf
der Suche nach neuen Méglichkeiten. Ge-
nauso war es dann auch wéhrend des Stu-
diums. Nichts hat mich mehr gefesselt als
die Monetarisierung meiner zahlreichen
Ideen.
Natiirlich muss ich zugeben, dass die
meisten Ideen im besten Fall zu nichts
gefithrt haben. Doch wie einer meiner
Unternehmer-Freunde
immer sagt: ,Wenn auch
nur eine Sache, die ich
vorhabe, richtig klappt,
habe ich fiir mein Leben
ausgesorgt.“ Genauso ist
es mir ergangen. Lang-
sam aber sicher zeigen
sich die Erfolge und es
kristallisiert sich ein Weg
heraus, der mich an mein
gewiinschtes Ziel fithrt.

Welche Herausforderungen hatten Sie,
die Erfolgsregeln in Ihr eigenes Leben zu
integrieren?

Es ist fir mich nie schwer gewesen gegen
den Strom zu schwimmen und somit war
mir schon immer klar, dass ich niemals
den ,normalen, von der Gesellschaft
vorgesehenen Berufsweg gehen werde.
Nichtsdestotrotz stamme ich aus einem

Das Beste an
diesen Seminaren
ist nicht nur der
Content, sondern
die Menschen,
die solche Semi-
nare besuchen.

akademischen und kiinstlerischen Eltern-
haus, in dem Bildung der Kinder an erster
Stelle steht. Deshalb bin ich zu Beginn
den kompletten Weg gegangen, angefan-
gen an einem Gymnasium mit Latein und
Altgriechisch bis hin zu einem Studium
der Rechtswissenschaft und danach der
Betriebswirtschaft. Doch niemals ver-
lie mich das Gefiihl, dass dieses Leben
nichts fiir mich ist. Weder das blaudugige
Studentenleben, mit der naiven Vorstel-
lung, dass danach alles perfekt sein wird,
noch die Perspektive einem Job nachzuge-
hen, der zwar gut bezahlt ist, jedoch mich
nicht im Geringsten interessiert. Deshalb
war es fiir mich auch ein leichter Schritt
Vollzeitunternehmer zu
werden und mein Leben
dem Business zu widmen.
Es war also mehr eine He-
rausforderung fiir meine
Familie das zu akzeptie-

»Mir war schon
immer klar, dass
ich niemals den

werden wollen. Deshalb sollte man auch
die Gelegenheit nutzen, um neue Bekannt-
schaften zu machen. Denn man weif$ nie,
wer bei einem solchen Seminar neben
einem sitzt. Vielleicht ist gerade das die
Person, die dein Business auf das nichste
Level bringen kann.

Wo moéchten Sie mit diesem Thema in
Zukunft noch hin?

Im Bereich Amazon Kindle habe ich ei-
gentlich schon alles erreicht, was ich er-
reichen wollte. Als aktiver Publisher zdhle
ich zu den erfolgreichsten, produktivtesten
und am meisten verdienenden Autoren
in diesem Business. Als Amazon Kindle
Coach bin ich der abso-
lut beste und bekannteste
Coach in Deutschland.
Aufler mir gibt es keinen
einzigen Coach in diesem
Business, der Tausenden

ren. ,Norma |e N ”, von von Schiilern hilft, finan-
d G ” h _I:t ziell frei zu werden. Und
Was hat Sie bewegt, sich er geseliscna zwar so, dass die Schii-

in diesem Fachgebiet zu
entwickeln?

Wie schon gesagt, ist
Business nicht nur ein Ho-
bby, sondern eine Leiden-
schaft fiir mich. Deshalb
ist es fiir mich ganz natiirlich meine ganze
Zeit dem Business zu widmen. Das erste,
woran ich nach dem Aufwachen denke, ist
mein Business. Einschlafen tue ich ebenfalls
mit Gedanken {iber mein Business. Das ist,
was mich jeden Tag antreibt. Was mich aber
noch mehr motiviert weiter zu machen ist
ohne Frage meine Familie. Es ist ein gigan-
tischer Antrieb verbunden mit einer rie-
sigen Verantwortung. Wenn man weif3, dass
von diesem Business nicht
nur der eigene Lebensun-
terhalt, sondern auch die
Zukunft der Eltern, der
Kinder und aller weiteren
Generationen abhéngt, ist
es eine unglaubliche Moti-
vation.

werde.«

Welche Erfahrung ma-
chen Sie in Seminaren
und Coachings, wie dieses
Thema diese beeinflusst?
Ich habe noch kein einziges Seminar be-
sucht, aus welchem keine Business Part-
nerschaft fir mich entstanden ist. Denn
das Beste an diesen Seminaren ist nicht
nur der Content, sondern die Menschen,
die solche Seminare besuchen. Es ist ein
unglaubliches Gefithl, wenn man sich
in einem Raum mit hunderten Unter-
nehmern befindet, die alle erfolgreich

vorgesehenen
Berufsweg gehen

ler nach kurzer Zeit Giber
10.000 Euro pro Monat
verdienen und in der Lage
sind, ihre Jobs zu kiindi-
gen und auf Weltreisen
zu gehen. Zurzeit sind
wir mit meinem Partner beim Aufbau von
unserer Social-Media-Agentur. Und hier
ist es, wie beim Amazon Kindle Business,
nur eine Frage der Zeit, bis wir auch diese
Nische iibernehmen und dominieren.

Wie wollen Sie sicherstellen, dass Sie sich
mit dem Thema weiterentwickeln?
Weiterentwicklung ist die absolute Vo-
raussetzung fiir den Erfolg im Business.
Vor allem in der Online-Welt, wo sich alles
fast tdglich verdndert. Man muss immer
am Puls der Zeit sein. Von daher geho-
ren Biicher, Seminare und Coachings zu
meinem Standardprogramm. Dabei wire
es ein Fehler, sich nur auf das technische
Knowhow fokussieren. Natiirlich muss
man iiber die neuesten Systeme und Al-
gorithmen informiert sein. Ein grofler Teil
der Zeit sollte jedoch auch der Personlich-
keitsentwicklung gewidmet werden. Denn
je tiefer der Einstieg in das Business, je
schwieriger und anspruchsvoller die Auf-
gaben werden, die zu meistern sind, desto
mehr muss man sich auch als Person wei-
terentwickeln. Fithrung von Mitarbeitern,
Kommunikation mit Kunden, Organisati-
on, personliches Zeit- und Stressmanage-
ment spielen ab einer gewissen Grofie eine
immer schwerwiegendere Rolle.

Vielen Dank, Herr Kalinski

ERFOLG
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Einstellung

eutzutage mochte jeder ein

Online-Business  starten.

Und das Internet bietet uns

unzdhlige Méoglichkeiten

daftir: Von dem Verkauf
physischer Produkte, die im fernen China
produziert wurden tiber den Verkauf di-
gitaler Infoprodukte bis hin zum Weiter-
empfehlen fremder Produkte jeglicher Art.
Wenn man weif3, wie es richtig geht, ist
das Internet eine wahre Goldgrube. Der
Knackpunkt bei den meisten Anfingern
ist jedoch genau dieses fehlende Wissen.
Denn die meisten ,Online-Gurus, die
mit marktschreierischen Techniken ihre
Coachings iiber solche Online-Business
Modelle vertreiben, verschweigen oftmals,
dass man zum Start von einem solchen Bu-
siness sehr viel Vorerfahrung und Wissen

im Bereich Online-Marketing, Technik
und Business braucht. Dies wiederum be-
ansprucht sehr viel Zeit, da man sich die-
ses Wissen tiber Monate hinweg aneignen
muss. Wissen kostet bekannterweise auch
Geld. Somit muss man viel davon in die

Hand nehmen fiir Weiterbildungen, Semi-
nare und Coachings, um den gewiinschten
Wissensstand zu erlangen.

Das sind auch die drei Hauptgriinde, wel-

che die meisten Anfinger davon abhalten,
ein profitables Online-Business aufzubau-
en: Sie haben entweder keine Zeit, kei-
ne Vorerfahrung, oder einfach zu wenig
Startkapital.

Das waren auch Griinde, die mich lange
daran hinderten, Erfolge im Online-Bu-
siness zu sehen. Entweder beanspruchte
das Business zu viel Startkapital, das ich als
junger Student natiirlich nicht hatte. Er-
fahrung und Wissen tiber Online-Business
hatte ich tiberhaupt keine, da ich frither
nie damit zu tun hatte. Und mir fehlte alle
Zeit der Welt, um mir dieses Wissen miih-
sam anzueignen. Denn damals absolvierte
ich neben meinem BWL Studium diverse
Praktika und hatte zwei Nebenjobs, um
mich finanziell irgendwie iiber Wasser zu
halten.

www.erfolg-magazin.de -
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Einstellung

Doch dann kam das On-
line-Business, das mein
Leben total verdndert
hat, ndmlich das Ama-
zon Kindle Business.
Durch seine Einfachheit
und minimale finanzi-
elle Einstiegshiirde war
es mir moglich, mit nur
einer Stunde Zeitauf-
wand pro Tag, innerhalb
von zwei Monaten ein
passives Einkommen
von tiber 2500 Euro auf-
zubauen. Seitdem lauft
das Business stabil weiter
und generiert bis zu 6500
Euro pro Monat.

Was ist dieses Amazon
Kindle Business und
warum ist es das ein-
fachste Online-Business
der Welt?
Amazon Kindle ist der
kleine Bruder von Ama-
zon FBA. Hier verkauft
man keine physischen
Produkte, sondern digi-
tale Infoprodukte. Nam-
lich E-Books.
Bei einem E-Book han-
delt es sich nicht nur
um ein ganz normales
digitales  Infoprodukt,
welches Vorteile, wie
einmalige Produktions-
kosten und unendliche
Skalierungsméoglich-
keiten, mit sich bringt. Es
ist gleichzeitig auch die
einfachste Form von einem Infoprodukt.
Denn was ist ein E-Book? Ein E-Book ist
eigentlich nichts anderes, als ein Textdo-
kument, eine Word Datei. Und das geniale
an diesem Business ist, dass man diesen
Text nicht mal selbst schreiben muss.
Im Internet gibt es Platt-
formen mit  Textern
(Ghostwritern), die schon
fir unter 100 Euro solche
Texte schreiben konnen.
Und dann muss man nur
diesen Text in seinem
Amazon Kindle Account
hochladen und das war's!
Von da an lduft das Bu-
siness automatisch weiter
und generiert das passive Einkommen,
von dem alle trdumen. Denn es lauft ja
iiber Amazon, der grofiten Verkaufsma-

Ein E-Book ist
eigentlich nichts
anderes, als ein
Textdokument,
eine Word Datei.

schine der Welt. Somit ist keine eigene
Website oder Marketing notig und der
Traffic kommt von alleine, weil jeder
Amazon kennt.

Sich monatelang mit Dingen wie Social
Media Marketing, Traffic & Conversion,
die eine Wissenschaft fiir sich darstellen,
zu beschaftigen ist nicht notwendig. Auch
alle anderen Online Marketing-spezi-
fischen Angelegenheiten, wie E-Mail
Marketing, Retargeting und so weiter
bendtigt man hier schlichtweg nicht.
Deshalb ist es auch komplett ohne
Vorerfahrung maéglich, das Amazon
Kindle Business zu starten.

auch das Cover-Bild bekommen hat, bleibt
nur noch, diese beiden Dateien im eige-
nen Amazon Kindle Account hochzula-
den. Sobald das erledigt ist, wird das Buch
innerhalb weniger Stunden bei Amazon
veroffentlicht und kann ab dem Zeitpunkt
passive Einkiinfte erwirtschaften.

Wie man sieht ist der gesamte Prozess ex-
trem einfach. Spezifische Online Marke-

Bei diesem Business lasst
sich bis zu 99 Prozent der
Arbeit verlagern, sodass

es sich tatsachlich um ein

Woraus besteht eigentlich das
Amazon Kindle Business?
Grundsatzlich sind es drei einfache
Bausteine. Zuerst steht die Entscheidung
fiir ein E-Book-Thema, die passende Ni-
sche, an. Dazu habe ich eine detaillierte
Nischenanalyse entwickelt, die meinen
Schiilern ermdglicht, die besten und pro-
fitabelsten Nischen auszuwahlen.

Danach ist die Suche nach einem Ghost-
writer dran, der den E-Book-Text schreibt.
Viele denken an dieser Stelle, dass Ghost-
writer eine sehr seltene Art von Textern
sei, die es nur in den USA gibt und die
dazu noch sehr teuer sind. Das stimmt
aber nicht! Ein Ghostwriter ist einfach eine
Person, die gegen Entgelt Texte schreibt.
Demnach ist es auch nicht schwer, solche
Texter zu finden. Im Internet gibt es zig
Plattformen, auf denen sowohl giinstige,
als auch qualitativ hochwertige Texter zu
finden sind. (Ich empfehle meinen Schii-
lern die Plattform upwork.com).

Wenn die Entscheidung fiir eine profita-
ble Nische gefallen und ein Ghostwriter
gefunden ist, fehlt eigentlich nur noch
eine kleine, aber extrem wichtige Sache,
eigentlich die wichtigste Sache im Amazon
Kindle Business: das E-Book Cover. Das
Cover-Bild ist das erste, was der poten-
zielle Kunde bei Amazon sieht. Das heifdt,
bevor er den Inhalt liest,
trifft der Kunde seine Kau-
fentscheidung primar an-
hand des Covers. Und des-
halb muss es perfekt sein!
Dazu sollte man am besten
einen professionellen Desi-
gner anheuern. Doch keine
Angst, auch dieser ist iiber-
haupt nicht teuer. Auf der
Plattform fiverr.com kann
man sich fiir 5 bis 20 Euro richtig gute Co-
ver machen lassen.

Nachdem man nun sowohl den Text, als

passives Business handelt

ting Kenntnisse sind dafiir tiberhaupt nicht
notig. Wie schwer ist es schon, einen Tex-
ter oder Designer auf einer Internet-Platt-
form zu finden? Es ist kinderleicht!

Ein entscheidender Vorteil vom Amazon
Kindle Business ist das Outsourcing.

Bei diesem Business ldsst sich bis zu
99 Prozent der Arbeit verlagern, sodass
es sich tatsdchlich um ein passives Bu-
siness handelt: Der E-Book-Text wird vom
Ghostwriter geschrieben. Das Cover-Bild
tibernimmt der Designer. Der Verkauf auf
Amazon erfolgt automatisch, rund um die
Uhr. Das Einzige, zu tun {ibrig bleibt, ist
das Thema auszusuchen und mit seinen
Partnern zu kommunizieren. Deshalb ist
es auch moglich, das Amazon Kindle Bu-
siness mit minimalem Zeitaufwand zu
starten. Und das macht das Business auch
fiir Menschen zugénglich, die hauptberuf-
lich anderweitig beschiftigt sind.

Fazit

Menschen, die heutzutage ein Online-Bu-
siness starten wollen, werden iberflutet
von den unzédhligen Moglichkeiten, Geld
im Internet zu verdienen. Viele begehen
auch den Fehler, dass sie den finanziellen
und zeitlichen Aufwand von solch einem
Business unterschétzen.

Meiner Meinung nach ist das Amazon
Kindle Business die optimale Losung fiir
jeden, der aufgrund seiner Arbeit, seines
Studiums oder seiner Familie zeitlich sehr
eingespannt ist und deshalb keine Mog-
lichkeit hat, sich monatelang mit der kom-
plizierten Online-Marketing-Materie aus-
einanderzusetzen. Auflerdem eignet sich
dieses Business fiir alle, die kein Startka-
pital haben, oder kein grofies finanzielles
Risiko eingehen wollen.

ERFOLG
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Erfolg

1) Impressum ist Pflicht!

Ich sehe viele Anfinger den Fehler ma-
chen, dass sie kein Impressum in ihren
Biichern veréffentlichen. Das ist verboten
und wird immer wieder abgemahnt. Laut
dem Gesetzgeber MUSS in jedem Buch
(genauso wie auf jeder Website) das Im-
pressum des Herausgebers stehen.

Ins Impressum gehort eine ladungsfihige
Adresse des Herausgebers. Es miissen also
der volle Name und die Anschrift vorhan-
den sein. Wenn man seine personlichen
Daten nicht angeben mdchte, kénnte man

erwiinscht ist. So kann man sich absichern,
dass im Falle eines Plagiats der Ghostwri-
ter dafiir haftbar gemacht werden kann.

3) Taschenbiicher als zusitzliche

Das Kindle Business bietet die Mdglich-
keit neben E-Books auch Taschenbiicher
zu verkaufen. Es ist also moglich, sich
also von Amazon eine Druckversion sei-
nes E-Books erstellen zu lassen und diese
genauso liber Amazon anzubieten. Es ist
aber nicht notwendig, Vertrage mit grofien

TOP10

1Ipns

dies grundsitzlich umgehen, indem man
sich bei einem Verlag anmeldet. Dann
koénnte man dessen Adresse im Impres-
sum angeben. Nichtsdestotrotz sollte man
rechtlich immer auf der sicheren Seite
stehen und ein Impressum am Ende des
Buches setzen.

) Texte immer auf Plagiat checken!|

Leider kommt es manchmal vor, dass man
bei der Zusammenarbeit auf Ghostwriter
stof3t, die nicht sorgfiltig genug arbeiten.
Deshalb kann es passieren, dass man wi-
der Erwarten einen Text bekommt, der
zum grofiten Teil einfach aus dem Internet
kopiert ist. Deshalb ist jeder Texte IMMER
auf Plagiat zu iberpriifen. Als Software
empfehle ich dafiir plagscan.com. Aufer-
dem sollte man den Ghostwriter bei der
ersten Kommunikation darauf aufmerk-
sam machen, dass eine sorgfiltige Arbeit
(unter Umstdnden mit Quellenangaben)

Verlagen abzuschlieflen oder Unmengen
an Biichern im Voraus drucken zu lassen
und dann darauf zu hoffen, dass sie alle
verkauft werden. Bei Amazon geschieht
alles nach dem ,,Print on Demand“ Prin-

Nur wenn das Cover perfekt
ist, also eine bestimmte
Emotion beim potentiellen

Kunden triggert, wird er sich
letzten Endes zum Kaufen
entscheiden.

zip. Das heif3t, das Taschenbuch wird erst
gedruckt, NACHDEM es vom Kunden
gekauft wurde. Der Druck und Versand

werden hier, genauso wie bei Amazon
FBA, automatisch ausgefiihrt. Es entstehen
keine zusitzlichen Kosten, aber dafiir eine
zusétzliche Einnahmequelle, die man auf
jeden Fall nutzen sollte!

4) Wie findet man kostenlose

Wenn man iiberhaupt kein Startkapital
hat, heif$t das nicht, dass man das Amazon
Kindle Business nicht durchziehen kann.
Viele Ghostwriter lassen sich darauf ein,
erst einmal kostenlos zu schreiben, wenn,

ihnen dafiir eine Gewinnbeteiligung an-
geboten wird. Zum einen vereinbaren He-
rausgeber und Autor schriftlich, dass der
Ghostwriter die Texte kostenlos schreibt.
Zum anderen hilt der Vertrag fest, dass
der Texter im Laufe des nichsten Jahres
50 Prozent des Umsatzes vom jeweiligen
Buch bekommt. Das ist eine einfache und
clevere Moglichkeit auch ohne Startkapital
den Prozess des Schreibens outzusourcen.

5) E-Book Cover NICHT selber machen!|

Obwohl sich das E-Book Cover auch sel-
ber machen lief3e, rate ich jedem Schiiler
strengsten davon ab, wenn er nicht gerade
selbst ein Top-Designer ist. Weil das Co-
ver eine zu wichtige Rolle fiir das gesamte
Business spielt, sollte diese Angelegenheit
lieber einem Profi iiberlassen werden. Nur
wenn das Cover perfekt ist, also eine be-
stimmte Emotion beim potentiellen Kun-
den triggert oder ihn durch bestimmte

www.erfolg-magazin.de -

Ausgabe 08 - ERFOLG magazin



Erfolg

Bilder und Farben anspricht, wird er sich
letzten Endes zum Kaufen entscheiden.
Deshalb sollte man auf keinen Fall ver-
suchen am Cover-Design zu sparen. Ein
guter Designer ist eine der besten Investi-
tionen im Amazon Kindle Business.

6) Auslindische Mirkte haben

Das Amazon Kindle Business funktioniert
nicht nur in Deutschland, sondern auch
in auslindischen Mirkten. Und obwohl
der amerikanische Markt schon nahezu

Ein Vorteil des Internet Business:
Es lasst sich von Uberall auf der
Welt aus betreiben - auch wie hier
in der angenehmen Atmosphére
eines thailandischen Domizils.

tberfiillt und extrem wettbewerbsstark
ist, haben unter anderem die europiischen
Amazon Kindle Mirke sehr viel Potential.
Die Nischen in beispielsweise Frankreich,
Spanien oder Italien sind sehr unterbesetzt
und haben einen extrem schwachen Wett-
bewerb. Wer zufillig eine dieser Fremd-
sprachen beherrscht, kann mit sehr wenig
Aufwand die fithrenden Nischen in den
ausldndischen Mérkten dominieren und
damit sehr grofle Gewinne erzielen.

) BESTE Nische fiir Anfinge

Die Rezept-Nische ist eine der profita-
belsten und besten Nischen fiir einen An-
finger im Amazon Kindle Business. Auf
Rezepte gibt es kein richtiges Urheber-
recht, da ein Rezept laut Gesetz kein schop-
ferisches Eigentum darstellt. Deshalb ist es
moglich, Rezepte zu iibernehmen und in
eigenen E-Books zu verwenden. (Was je-
doch dem Urheberrecht unterliegt sind

die Titel der Rezepte und die zugehorigen
Bilder). Weil man Rezepte praktisch iden-
tisch iibernehmen kann ist es auch nicht
besonders schwer, selbst ein Rezept-Buch
zu erstellen. Auch die schriftstellerischen
Anforderungen an einen Ghostwriter wi-
ren in diesem Fall sehr gering, weshalb ein
Rezepte-Buch in der Produktion ziemlich
giinstig wire.

8) Skaliere dein Business!

Amazon Kindle Business bietet beste Mog-
lichkeiten der Skalierung. Wer den Prozess

des Outsourcen verinnerlicht hat, sollte
seinen Business schnellstmoglich erwei-
tern, denn jeder zusitzliche Ghostwriter
ist ein Multiplikator des Gewinns. Je mehr
Ghostwriter am Business arbeiten, desto
schneller riickt das gewiinschte finan-
zielles Ziel in Reichweite. Ich hatte eine
Zeit lang 20 verschiedene Ghostwriter, die
gleichzeitig meine Biicher geschrieben ha-
ben. Wer das Amazon Kindle Business in
solch einem Ausmaf betreibt, kann natiir-
lich ganz andere Dimensionen erreichen,
als wenn er nur einen Texter unter Vertrag
hat, oder gar selbst schreibt.

9) Verschwende keine Zeit!

Was unterscheidet einen Anfinger im
Amazon Kindle Business von einem Profi?
Der Anfinger braucht sehr lange von der
Idee bis zur finalen Veroffentlichung des
Buches. Denn er macht alles nacheinan-
der. Zuerst findet er ein Thema und be-

auftragt den Ghostwriter. Nachdem er den
Text bekommen hat fingt er an einen De-
signer zu suchen. Erst wenn er das Cover
kriegt, fangt er an das Buch hochzuladen
usw. So kann es bis zu einem ganzen Mo-
nat dauern, bis sowohl E-Book, als auch
das Taschenbuch veroffentlicht sind und
Gewinne erzielen. Ein Profi macht alles
auf einen Schlag. Wahrend der Ghostwri-
ter den Text schreibt, sucht und beauftragt
er den Designer. Wihrend sie arbeiten, be-
reitet er die Einstellungen fiir das Taschen-
buch vor usw. Dadurch ldsst sich extrem

viel Zeit gewinnen und er ist somit viel
produktiver als der Anféinger.

10) Never change a running system/

Viele Autoren machen folgenden Feh-
ler: Sie veroffentlichen ein Buch in einer
profitablen Nische und es wird ein voller
Erfolg. Das E-Book ist auf der ersten Seite
ganz oben gerankt und generiert sehr gute
Einnahmen. Anstatt noch ein E-Book in
derselben Nische zu veréffentlichen ma-
chen sie sich an ganz andere Themen ran
und suchen weiter nach neuen Nischen.
Wozu? Viel kliiger wire es, noch ein Buch
in derselben Nische zu veréffentlichen.
Denn man weif3 ja nun, dass diese Nische
gute Ertrdge bringt. Somit ist der Erfolg
fast vorprogrammiert und man kann un-
ter Umstinden in bessere Ghostwriter
und Designer investieren, weil man bereits
weif3, dass das Buch sich anschlieflend gut
verkaufen wird.
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Grigori Kalinski fiir Sie Anzeige

Amazon Kindie
Training

,Wie man durch den Verkauf von
E-Books auf Amazon ein profitables
Online Business aufbaut, das einen

personlich und geografisch frei macht -

Was du lernen wirst:

. Warum Amazon Kindle das ideale Online Business fiir Anfanger ist
o Wie man innerhalb weniger Tage die ersten E-Books erstellt und
diese automatisiert liber Amazon verkauft
. Warum man fiir dieses Business Modell weder ein Experte,
noch ein Autor sein muss
° Was die effektivsten Strategien sind, um die Verkaufe zu skalieren
° Wie man alle Prozesse outsourcen kann, sodass man nicht mal

die E-Books selber schreiben muss

JETZT zum Training anmelden:
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Anzeige Grigori Kalinski fiir Sie

Folge Grigori Kalinski auf YouTube:
https://www.youtube.com/channel/
UC7_x9SujpUKQH7I1t01PK_0Q

Wenn du einzigartiges Wissen rund ums
Amazon Kindle Business und Social Media
Marketing erlangen willst, dann schaue
dir unbedingt seinen YouTube Kanal an!
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Kostenlose iPhone-App



